CUESTIONES A TENER EN CUENTA EN EL CANJE OFRECIDO POR LIBERBANK (CAJA CANTABRIA Y CAJA EXTREMADURA ENTRE OTROS)

1- En primer lugar hay que remarcar que las condiciones definitivas de la oferta  aún no son oficiales y estamos a la espera de conocerlas para hacer un  analisis completo sobre el canje. El momento es cuando se publique el hecho relevante en la CNMV

2- Plazos para cada emisión--> aunque indican hasta 4 años,  seguramente sean todos a 4 años excepto las subordinadas 2º emision caja  cantabria vto. 2014 , y caja extremadura sub, VAR 11/17  VTO 2017.

3- Cancelación anticipada, sólo establecen para subordinadas cancelacion  al tercer año. Y el coste del 2% anual ( entiendo sobre el nominal ) que puede resultar muy elevado, y se comería la rentabilidad del año anterior, casi con total  seguridad. No se dice nada de las preferentes. 

Ejemplos;

Con 100.000 euros de inversión, cancelando el 1 de enero del tercer año,  la comisión sería de 2000 euros.  Si son 20.000 euros, con un año  completo, 400 euros.

Con 100.000 euros de inversión, rescatando cuando faltan 3 meses ( 3/12  * 0'02*100.000= 500 euros ), comisión de 500 euros.

4- Rentabilidad de cada emisión, por determinar: si siguen la linea de  las entidades que han ofertado IPF sera mínima, suelen rondar el 1,7 -  2  por ciento.

5-  En principio la oferta no impone ningun tipo de limitación más e  impide la aceptación parcial de la oferta, esto es de colocar sólo parte del nominal en el depósito. Debemos asegurarnos que la oferta se hace  para todos de manera fehaciente y con voluntad por parte de  la entidad que los afectados acudan al canje, con llamadas, carta a los  afectados... si no lo hacen deberiamos hacerlo nosotros. 

Ya hay un antecedente negativo y es el de Banco Mare Nostrum, que anunció un  canje por IPF y nos hemos encontrado con la problematica que no se ha  ofertado, se ha negado desde la red de la oficinas tener conocimiento  del mismo, o se ha limitado a determinados porcentajes de nuestras  preferentes a la espera de ofertar acciones a los que no acudieran al  canje. En este caso, lanzamos mail masivo a todos los socios afectados,  y preparamos un documento en el que los socios afectados, mostraban su  interes de aceptar el canje con las condiciones oficiales aprobadas que  se les estaban negando el acceso y que intentara evitar estos abusos por  la entidad, parece que ha funcionado 

